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¿Quiénes somos?

4

Broker de (Rea)seguros

Broker at Coverholder at 

Agencia de Suscripción 2 Contamos con oficinas en España, 
Portugal, México y Reino Unido.

3 Nuestra actividad está exclusivamente 
dedicada a proporcionar productos 
(re)aseguradores para nuestros clientes, 
los brokers y corredores, con un enfoque 
wholesale.

4 Somos profesionales expertos en 
cada línea de negocio para ofrecer la 
mejor solución.
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Nuestras preferencias como agencia de suscripción son:

• Riesgos de características similares que encajen en 
nuestra cartera actual

• Negocios en los que el valor de la prima individual 
requiera un alto nivel de eficiencia y soporte 
informático

• Nichos específicos y segmentos de actividad que 
requieran un alto nivel de especialización

• Riesgos que generan primas pequeñas, aunque no se 
tratan de forma rentable si se colocan en el mercado 
abierto

• Contamos con binders y lineslips internacionales para 
LoB como Contingencias, Ganadería, Responsabilidad 
Civil, Líneas Financieras, Fine Art, Transportes, etc.

Nos adaptamos a las necesidades de nuestro cliente, aportando una solución como corredor 
o agencia de suscripción:

Propuesta de valor

5

Nuestras preferencias como corredor son:
• Negocios que por una razón u otra no encajan o no 

se adaptan a la colocación dentro de nuestros 
binders

• Riesgos que requieren una capacidad alternativa y 
se estudian caso a caso

• Proyección y establecimiento de esquemas para 
terceros, como: corredores minoristas, agencias de 
suscripción y aseguradoras locales

Producimos estas soluciones a medida en cualquier región 
en la que nuestros clientes soliciten nuestro apoyo

Podemos ofrecer cualquiera de las soluciones anteriores en 
materia de seguros o reaseguros
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Ámbito geográfico
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• Nuestro objetivo es expandirnos a nuevos territorios y crecer internacionalmente, apoyándonos 
en nuestros detallados modelos de investigación sobre el mercado local de seguros y en nuestra 
proactividad y dinamismo respecto de nuestros clientes y sus necesidades.

• Actualmente contamos con negocio en los países arriba indicados (país de procedencia del 
broker), en los que estamos desarrollando soluciones que encajan en su entorno normativo y en 
su modo de hacer negocios. 

• Estamos acostumbrados a trabajar con distintas divisas, idiomas y entornos jurídico-
económicos.

1. EUROPA

• España
• Portugal
• Reino Unido
• Alemania
• Andorra
• Hungría
• Rep. Checa
• Rumanía
• Croacia
• Grecia
• Países Bajos

2. LATAM

• México
• Ecuador
• Perú
• Chile
• Panamá
• Argentina

3. RESTO DE TERRITORIOS

• China
• Angola
• Egipto
• Malasia
• Australia
• Mauricio
• Sri Lanka
• USA
• Emiratos Árabes Unidos
• India
• Sudáfrica
• Turquía
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Trabajar con nosotros
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Nuestra misión es servir a nuestros clientes y compartir con ellos nuestras herramientas, 
recursos y experiencia

Buscamos una relación sostenible a largo plazo

Le damos gran importancia al producto, diseñando y colocando soluciones a medida

Trabajamos para mejorar la competitividad de nuestros clientes frente a otros agentes del 
mercado

Contamos con acceso preferente y superior a diferentes mercados de seguros a nivel mundial

Somos capaces de superar barreras internacionales de diversa naturaleza para entregar un 
servicio de alta calidad

Trabajamos añadiendo valor a las propuestas y necesidades de seguros de nuestros clientes

La flexibilidad es nuestra principal fortaleza: donde muchos otros no pueden llegar, nosotros sí

Somos expertos: 18 años de trayectoria respaldada por nuestros clientes

1
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Líneas de Negocio según Modelo de Suscripción
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Suscripción en Open Market (Lloyd’s Broker)

La Suscripción en Open Market significa que los 
riesgos se cotizan en Libre Prestación de Servicios

Principales características:

• Posibilidad de suscripción con cualquier mercado 
Lloyds u otros mercados internacionales

• Riesgos diferenciados y específicos
• Sumas aseguradas elevadas
• Facilidad para el Coaseguro
• Primas mínimas

Suscripción vía Binder  (Agencia de Suscripción) 

¿Qué es un binder? 
Es un acuerdo por el que una aseguradora otorga 
plenos poderes a la Agencia de Suscripción para que 
suscriba riesgos en su nombre.

Ventajas:
• Adaptación a necesidades del cliente
• Rapidez en la cotización ( no hay que referir)
• Primas/ Tasas ajustadas
• Administración de pólizas más rápida y eficiente

Binders Hispania
• España
• Portugal
• Reino Unido
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Reaseguro
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Reaseguro

Reaseguro facultativo

«Facilities», «lineslips» y otras alternativas semiautomáticas

Valor añadido a través del diseño de soluciones amplias de suscripción y pricing

Estructuración y búsqueda de la protección de reaseguro óptima

Acceso a los mercados internacionales más adecuados

Servicio completo en todo el proceso de placement

Excelencia en el asesoramiento y la gestión de siniestros

Seguimiento de la situación de los mercados de reaseguros

Control y seguimiento de markets security

Equipo multilingüe, experto y focalizado en el cliente
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Contingencias

Protección contra la pérdida
económica neta del asegurado, en
el caso de que se produzca el
acaecimiento de un hecho
inesperado.

• Respuesta inmediata

• Capacidad para suscribir en
todo el mundo

• Primas desde 350 €
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Principales productos
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3

INCOMPARECENCIA2CANCELACIÓN DE EVENTOS1

Protección para cualquier coste, gasto o
pérdida de ingresos brutos causados
por la cancelación, abandono, retraso,
interrupción, reubicación o recorte de
un evento, incluyendo:

• Climatología adversa
• Causas de fuerza mayor
• Pérdida física o daño del lugar del 

evento
• Demoras inevitables de viaje 
• Luto nacional  
• Terrorismo

Cubre la consecución de un logro
deportivo o la conquista de un título en
una competición: golf (hoyo en uno),
fútbol, baloncesto, etc, que lleve
aparejada una pérdida económica.

Protección al balance económico de la
empresa cuando esté involucrada en
alguna acción de marketing específica
que cause pérdidas debido a una
demanda o un éxito inesperado.

Para organizadores de sorteos que
quieran cubrir el coste económico
vinculado a la obtención de un premio
en una rifa o sorteo.

OTROS PRODUCTOS

Bodas y eventos familiares

Ferias y Exposiciones

Por cancelación, aplazamiento o reubicación.

Prize indemnity

Over-redemption

Juegos de azar

Protección adicional cuando el éxito de
un evento depende de la comparecencia
de una persona: un actor, un grupo de
artistas o intérpretes, un
conferenciante. Las causas más
comunes son:

• Muerte del asegurado
• Enfermedad del asegurado
• Accidente sufrido por el asegurado
• Retraso inevitable en el viaje hacie el

lugar del evento
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Características de los productos
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Johana Tigreros

Senior Underwriter

+34 91 359 50 80

jtigreros@hispaniarb.com

Rosa Palacios

Underwriter

+34 91 359 50 80

rpalacios@hispaniarb.com

REQUISITOS PARA COTIZACIÓN
Y EMISIÓN

CONTACTOS SUSCRIPCIÓN

Nombre del asegurado

Nombre del evento

Tipo de escenario, o bien datos de 
la competición o la campaña

Suma asegurada

Lugar de celebración

Desglose de costes de producción 
diarios o costes asociados a la 
competición o campaña

Siniestralidad

Póliza emitida y pagada 15 días 
antes

BENEFICIOS DEL PRODUCTO

Límites hasta 2 millones €

Adaptación a exigencias locales

Soporte Lloyd’s

Adaptación a necesidades del cliente

Diferentes monedas e idiomas

Dirigido a organizadores y 
promotores, públicos y privados, de 
todo tipo de eventos

mailto:jtigreros@hispaniarb.com
mailto:jmcipres@hispaniarb.com
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Seguro para autónomos y 
empresas, destinado a hacer 
frente a las consecuencias 
económicas de una reclamación 
de terceros de la que el 
asegurado resulte civilmente 
responsable.

15

RC 
Profesional

• Mediadores de seguros

• Agentes exclusivos

• Intermediarios de crédito

• Otras profesiones
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Principales productos

16

Pérdida de 
documentos

RCP

TRICOVER1
AGENTE DE SEGUROS2

Las compañías aseguradoras tienen la 
capacidad de acudir al ejercicio de la 
acción de repetición, como vía para 
recuperar las indemnizaciones 
abonadas al asegurado perjudicado, 
con origen en un acto negligente de 
un agente de seguros exclusivo, sus 
empleados, auxiliares externos o 
colaboradores.

TRIcover es una póliza única en el 
mercado, pensada para garantizar la 
protección integral del mediador de 
seguros (salvo agentes). En un 
mismo producto se incluyen tres 
coberturas: la responsabilidad civil 
profesional, aquella en la que 
puedan incurrir los directivos y 
administradores y las pérdidas 
económicas derivadas de 
reclamaciones y sanciones 
derivadas de un incumplimiento de 
la LOPD.

Gtos defensa
RC General y PatronalRCP

Cyber (opcional)D&O

Protección de datos

RCP

INTERMEDIARIOS DE CRÉDITO4

Cubrimos errores y omisiones 
cometidos por el asegurado en el 
ejercicio de sus funciones como 
intermediario de crédito, conforme a 
lo dispuesto en la Ley 2/2009 de 31 
de marzo.

Infidelidad de 
empleados

MISCELLANEOUS3

Un error en el ejercicio de la actividad 
o una actuación negligente podrían 
derivar, no sólo en la imposibilidad de 
alcanzar los objetivos esperados, sino 
en un perjuicio económico para el 
cliente y la consiguiente reclamación 
en la vía judicial. 

Gastos de defensa

Pérdida de 
documentos

Pérdida de 
documentos

Protección datos
Infidelidad

Malversación

RCP

Protección datos

RC explotación
y patronal

RC explotación
y patronal Gastos de defensa
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Características de los productos
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TRICOVER1
AGENTE DE SEGUROS2 INTERMEDIARIOS DE CRÉDITO4MISCELLANEOUS P.I.3

Volumen de comisiones anual 
necesario para cotizar

Capacidad hasta 5M €

Prima fraccionable

Ámbito mundial, incluido 
USA y Canadá

Capacidad hasta 5M €

Adaptado en todo momento a 
la legislación aplicable

Cobertura a sus colaboradores

Único, integral y flexible

Incluida la constitución de 
fianzas y los gastos de defensa

Posibilidad de retro ilimitada

Volumen de comisiones anual 
necesario para cotizar

Capacidad hasta 2M €

Primas muy competitivas

No necesaria colegiación

Asegurados adicionales: 
cónyuge,  ex-empleados y 
auxiliares externos

Primas desde 260€

Personas físicas y sociedades

Suscripción automática

Soporte Lloyd’s

Adaptación a necesidades 
específicas del cliente

Adaptado normativa BE 
(Período Adicional de 
Reclamaciones)

Rosa Palacios

Underwriter

+34 91 359 50 80

rpalacios@hispaniarb.com  

Mª Teresa Walias

Senior Underwriter

+34 91 359 50 80

mtwalias@hispaniarb.com  

Rosa Palacios

Underwriter

+34 91 359 50 80

rpalacios@hispaniarb.com  

Johana Tigreros

Senior Underwriter

+34 91 359 50 80

jtigreros@hispaniarb.com

Primas  desde 125€

Límite siniestro: 460.000€

Primas desde 562,50€

Ámbito UE

Límite agregado: 750.000€

mailto:twalias@hispaniarb.com
mailto:twalias@hispaniarb.com
mailto:twalias@hispaniarb.com
mailto:jtigreros@hispaniarb.com
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Protegemos frente a 
indemnizaciones derivadas de una 
reclamación por daños y perjuicios, 
causados a un tercero en el 
ejercicio de la profesión médica, a:

18

RC
Médica

• Licenciados sanitarios

• Diplomados sanitarios

• Clínicas y centros de salud privados

• Asociaciones y sindicatos
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Principales coberturas
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OTRAS COBERTURAS
3

FINALIDAD ESTÉTICA (OPCIONAL)2
RC PROFESIONAL

1

Indemnizaciones derivadas de una 
reclamación por daños y perjuicios 
causados a un tercero, en el ejercicio 
de su profesión médica, mediante 
culpa o negligencia.

• Responsabilidad Civil de Explotación

• Inhabilitación profesional

• Protección de datos

• Fianzas y defensa
Podrían ser también objeto de
cobertura las indemnizaciones
derivadas de reclamaciones por
resultados médicos, donde no
necesariamente concurra mala praxis,
por inclusión expresa en póliza, bajo
condiciones específicas. Cobertura
recomendada especialmente para
cirujanos plásticos o médicos
estéticos.

• Responsabilidad Civil Patronal
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Características de los productos
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LÍMITES ASEGURABLES CONTACTOS SUSCRIPCIÓNBENEFICIOS PRINCIPALES

Amplios límites de cobertura

Primas muy competitivas, desde 50€

Ámbito UE. Ampliable a resto del 
mundo, salvo USA y Canadá

Delimitación temporal: claims made

Límites

Hasta 150.000€ por siniestro y 
300.000€ agregado anual 

Pólizas sin franquicia
Johana Tigreros

Senior Underwriter

+34 91 359 50 80

jtigreros@hispaniarb.comSoporte Lloyd’s

Cobertura a especialidades 
complicadas, como anestesistas o 
cirujanos plásticos

Hasta 600.000€ por siniestro y 
1.200.000€ agregado anual

Hasta 300.000€ por siniestro y 
600.000€ agregado anual

Hasta 1.200.000€ por siniestro y 
2.400.000€ en agregado anual

Hasta 900.000€ por siniestro y 
1.800.000€ agregado anual

Mª Teresa Walias

Senior Underwriter

+34 91 359 50 80

mtwalias@hispaniarb.com  

Hasta 2.400.000€ por siniestro y 
4.800.000€ en agregado anual

mailto:jtigreros@hispaniarb.com
mailto:twalias@hispaniarb.com


Open Market
España

4.
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Esta línea ofrece protección a los 
propietarios de animales en todo el 
mundo. 
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Livestock
& Equine

• Granjas bovinas, ovinas, avícolas
y porcinas

• Caballos de competición y de
raza

• Animales de gran valor para cría
o exhibición

• Zoológicos, acuarios, Parques
Safari, animales exóticos

• Tránsito terrestre, aéreo o
marítimo
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Principales coberturas
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OTRAS COBERTURAS
3

RIESGOS RESTRINGIDOS (RP)2TODO RIESGO MORTALIDAD (ARM)1

Cobertura para la muerte de animales 
por accidente, enfermedad, lesión o 
destrucción humanitaria.

Cobertura para la muerte de animales 
debida a riesgos específicos indicados 
en el condicionado de la póliza, como 
incendio, rayo, tormenta de viento, 
etc.

Tránsito

Ampliaciones de la cobertura para 
proteger a los animales durante su 
transporte

Retirada

Retirada y destrucción de animales 
muertos

Robo
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Características de los productos
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LÍMITES ASEGURABLES CONTACTOS SUSCRIPCIÓNBENEFICIOS PRINCIPALES

Amplia capacidad

Soporte Lloyd’s

Adaptación a necesidades del cliente

Suscripción en cualquier parte del 
mundo

Límites

Hasta 250.000€ por animal

Hasta 3.000.000€ por 
establecimiento o granja

Hasta 10.000.000€ por tránsito

En caso de retirada o destrucción

Hasta 350€ por animal 

Hasta 50.000€ por establecimiento 
o granja 

Mª Teresa Walias

Senior Underwriter

+34 91 359 50 80

mtwalias@hispaniarb.com  

Jorge Masot

Junior Underwriter

+34 91 359 50 80

jmasot@hispaniarb.com

mailto:twalias@hispaniarb.com
mailto:jmasot@hispaniarb.com


Presentación de negocio

Coberturas para arte y para 
vehículos clásicos y de alto valor.
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Fine Art

• Productos para coleccionistas y
propietarios de obras de arte y
antigüedades

• Vehículos clásicos

• Cobertura coches de alta gama
por valor superior a 50.000 €
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Principales coberturas
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FINE ART2COCHES CLÁSICOS Y MODERNOS1

✓ Cobertura en estancia:
• Viviendas privadas
• Galerías y museos

✓ Cobertura “clavo a clavo”: traslado 
+ exposición

✓ Seguro anual de transporte de arte

✓ Todo riesgo: queda cubierto todo 
menos lo excluido en póliza.

✓ Daños propios: pérdidas y daños 
materiales sufridos por el vehículo en 
un siniestro:

• Límite por siniestro: suma 
asegurada indicada en póliza

• Límite por anualidad: 150,00 % 
de la suma asegurada por 
siniestro

✓ Precio adaptado al valor del vehículo y 
al kilometraje

CONTACTOS SUSCRIPCIÓN

Mª Teresa Walias

Senior Underwriter

+34 91 359 50 80

mtwalias@hispaniarb.com  

mailto:twalias@hispaniarb.com
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Coberturas para empresas que, 
por su dimensión o complejidad, 
no pueden ver satisfechas 
idóneamente sus necesidades de 
colocación en el mercado local.
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RC
General

• Biotecnología

• Farmacéutica

• Minería

• Ferroviaria

• Automoción
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Características de los productos
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CONTACTO SUSCRIPCIÓNBENEFICIOS PRINCIPALES

J. Alberto Sosa

Senior Broker

+34 91 359 50 80

jalberto@hispaniarb.com  

Límites hasta 100M€ con soporte de 
mercados locales e internacionales, 
en directo o reaseguro facultativo

Negocios tradicionales con productos 
específicos

Capacidad: primarios, segundas 
capas y siguientes, exposiciones USA, 
single projects o combinados

Coberturas: general, patronal, 
productos, retirada, unión y mezcla, 
etc.

BENEFICIOS PRINCIPALES CONTACTO SUSCRIPCIÓN

mailto:twalias@hispaniarb.com
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Cobertura por las reclamaciones 
producidas por errores y 
omisiones que ocasionen los 
directores y administradores en 
su labor de gestión a terceras 
personas, que pueden ser tanto 
accionistas, como empleados, 
como proveedores o clientes de 
su actividad. 
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D&O

• Empresas industriales y
comerciales

• Grandes proyectos

• Clubes deportivos
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Características de los productos
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CONTACTO SUSCRIPCIÓNBENEFICIOS PRINCIPALES

Fiorella Baggio

Senior Underwriter

+34 91 359 50 80

fbaggio@hispaniarb.com  

Límites hasta 100M€ con soporte de 
mercados locales e internacionales, 
en directo o reaseguro facultativo 
(OM)

Capacidad: primarios, segundas 
capas y siguientes, exposiciones USA, 
single projects o combinados

Inclusión de filiales fuera del 
domicilio habitual

Inclusión de colaboradores

Sociedades en liquidación o concurso

mailto:twalias@hispaniarb.com
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Todas aquellas oportunidades de negocio 
para las que disponemos de Binder pero 
que, por sus características, queden fuera 
de nuestra authority, serán consideradas en 
LPS.

Nuestros mercados de soporte serán en 
primer lugar aquellos que lideran nuestros 
binders y, a partir de ahí, acudimos a los 
mercados en Lloyds y/o a compañías 
especializadas en dichas actividades, tanto 
en España como en mercados extranjeros.

Ejemplos de colocaciones en OM:

31

RC Profesional
Contingencias

• Single Projects de elevado tamaño. RCP

• Organizadores de grandes conciertos y 
festivales
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Nuestros productos van encaminados a cubrir tanto el 
perjuicio económico como los costes que se puedan 
ocasionar a personas individuales o a colectivos. 

Hispania se especializa en los siguientes segmentos:
• Deportistas profesionales 
• Personal clave de empresas ( Key Man)
• Grandes colectivos (por ejemplo, tripulaciones)
• Empleados de Grandes Corporaciones

Principal Valor Añadido: cobertura en áreas o zonas de 
alto riesgo o conflicto.

32

Accidentes
Personales

COBERTURAS

-Fallecimiento Accidental

-Invalidez Total, Absoluta y Permanente en caso de -
Accidente y/o Enfermedad

-Invalidez Temporal en caso de Accidente y/o 
Enfermedad

-Gastos Médicos y de Sepelio

-Guerra y Terrorismo en zonas de conflicto
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Como Broker de Lloyds, tenemos 
acceso a todos aquellos sindicatos y 
compañías líderes en ramos muy 
específicos, aunque debemos tener en 
cuenta que este acceso supone 
manejar ciertos niveles de primas 
mínimas:

33

Otros Ramos

• Marine: incluyendo RC Profesional, 
Marine Liability

• Patentes: costes legales tanto de 
defensa como de protección de 
patrimonio

• Terrorismo: NO los Daños 
materiales, pero SI la RC

• Secuestro y Riesgo Político
• Cyber



Negocio
Binder Portugal

5.
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Nuestra oferta

35

Otros productos
• Fine Art

• Vehículos alto valor y 
clásicos

• Impago de alquiler

• Bienes en leasing

• RC Transitarios

• Contingencias

• Professional 
Indemnity

Principales productos (empresarial)1

• Daños

• Transportes

• Responsabilidad Civil
 

• D&O / 396

• Terrorismo

• Responsabilidad 
Medioambiental

2



Presentación de negocio

Principales productos
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Riesgos excluídos. Grandes grupos

DAÑOS
1

• Riesgos nominados / Todo Riesgo
• Capacidad automática de €30MM (podemos suscribir más 

con referal)
• Capacidad en coaseguro/layers para riesgos con top 

location hasta €70MM e capital total hasta €300MM
• Bienes en Leasing (equipos industriales) – Banca Seguros
• Terrorismo hasta €10MM

VENTAJAS
Opción al mercado tradicional, capacidad suficiente para el 
mercado, interés en ofrecer capacidad en programas de 
coaseguro o de capa. 

• Industria alimenticia
• Textil
• Madera
• Plástico
• Química
• Minería, canteras y extracción de petróleo y gas
• Generación, transmisión y distribución de energía

eléctrica, distribución de gas natural
• Tratamiento y eliminación de residuos
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Principales productos
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Riesgos excluídos.

MERCANCÍAS
2

• ICC (Marítimo, Aéreo, Terrestre)
• Capacidad automática de €2MM por viaje (podemos 

suscribir más con referal)
• Clientes con actividades industriales, manufacturas y de 

comercio, que realicen importación/exportación. Pólizas 
basadas en volumen de facturación o viajes únicos

VENTAJAS
Opción al mercado tradicional, capacidad suficiente para el 
mercado, competitivos.

• Obras de arte
• Joyas y metales preciosos
• Armas y equipo militar
• Tabaco
• Granel
• Vehículos
• Equipos electrónicos
• Animales vivos



Principales productos

38

Riesgos excluídos. Grandes Grupos

RC TRANSITARIO
3

• Cobertura Base: Responsabilidad Civil 
del Asegurado como empresa transitaria, 
según se define en el Decreto-Ley nº 
255/99, de 17 de julio

• Cobertura facultativa:
• RC por Mercancías
• RC por E&O frente a las 

Autoridades
• RC de Terceros
• RC de Almacenamiento
• Responsabilidades aduaneras
• Remoción de escombros
• Defensa jurídica

VENTAJAS
Cobertura facultativo superior a la legal

• Pieles, joyas, relojes, metales y 
piedras preciosas

• objetos de arte y colección, 
billetes, lingotes de oro o plata, 
monedas, títulos de crédito, 
documentos, sellos, 
manuscritos, dibujos, proyectos 
o planos;

• Tabaco; 
• Vehículos nuevos o usados;
• Bienes usados ​​de cualquier tipo, 

así como aquellos que estén 
sujetos a devolución

CMR
4

• Responsabilidad Civil del Asegurado por 
daños causados a las mercancías 
transportadas, según lo definido en la  
Convención  CMR y Dec. Lei 239/2003 e 
145/2008

• Capacidad de €300k por camión

VENTAJAS
Precios de los más competitivos del 
mercado, cobertura completa.
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OTROS RODUCTOS

D&O
6

RESPONSABILIDAD CIVIL
5

396
7

• RC Explotación y Productos para industria, 
comercio y servicios

• Capacidad €20MM
• Interés en programas de coaseguro/capas

• Directors & Officers (estándar internacional)

• Capacidad €5MM (podemos aportar más)

• Interés en programas de coaseguro/capas

• Responsabilidad civil de los miembros del 
consejo de administración y del consejo 
fiscal (obligatorio)

• Cumple obligación legal €250k/ €50k

VENTAJAS
Opción al mercado tradicional, capacidad 
suficiente para el mercado.

VENTAJAS
Opción al mercado tradicional, capacidad 
suficiente para el mercado, competitivos.

VENTAJAS
Opción más competitiva del mercado.

Riesgos excluidos. Grandes grupos
• Energía
• Residuos
• Industria Automóvil / autopartes (caso a 

caso)
• Industria Farmacéutica (caso a caso)
• Construcción Civil

Riesgos excluidos
• Instituciones financieras
• Fútbol



Open Market
Portugal
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Riesgos Objetivos

TERRORISMO
1

• Lloyd’s facility
• Capacidad €125MM (posibilidad 50M más)
• Coberturas:

VENTAJAS
Opción más competitiva del mercado

• Infraestructuras
• Turismo
• Entidades religiosas
• Producción y distribución de energía
• Telecomunicaciones
• Transporte
• Educación
• Industria

• Terrorismo y Sabotage
• Interrupción del negocio– LMA 5039
• Asaltante activo – Active Assailant XLC
• Responsabilidad Civil TL3
• Violencia Política
• Crímen Organizado
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Riesgos Objetivos

FINE ART & SPECIES
2

• Daños materiales sufridos por objetos de arte y 
antigüedades o piezas pertenecientes a coleccionistas 
pertenecientes a instituciones públicas o privadas, 
personas físicas e incluso coleccionistas profesionales.

VENTAJAS
Amplia cobertura, precio competitivo, capital asegurado 
acordado, capacidad para aceptar capitales elevados.

• Instituciones públicas o privadas
• Particulares
• Coleccionistas profesionales
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